
De Rham-Sotheby’s a généré 
l’an passé des honoraires de 
13 millions de francs (+50%). 
Les bords du Léman conservent 
tout leur attrait. Des critères 
comme la qualité de vie, les éco-
les, la sécurité, l’emplacement 
ou la surface des terrains sont 
par ailleurs prépondérants. La 
majorité des requêtes porte sur 
des propriétés estimées entre 8 
et 15 millions de francs. Et les 
objets valant entre 20 et 30 mil-
lions de francs s’écoulent aussi 
très bien. 

«Nos connexions privilé-
giées avec le réseau mondial 
Sotheby’s nous permettent 
d’avoir un accès direct à une 
clientèle internationale très 
sélecte. C’est un atout déter-
minant que nous offrons aux 
propriétaires de résidences de 
luxe lorsqu’ils souhaitent les 
vendre. Ce facteur explique 
notre très forte croissance dans 
le luxe depuis 2006. Nous som-
mes également consultés pour 
estimer le prix», commente Phi-
lippe Cardis. De Rham vient par 
ailleurs d’être mandatée pour 
piloter la commercialisation 
d’un projet de très haut standing 
au cœur de Verbier, «Les Trois 
Rocs». Sa commercialisation a 
été lancée à Noël dernier.

La rareté des terrains 
soutient le marché

L’attractivité de ces objets 
immobiliers exceptionnels s’ex-
plique par le fait qu’en Suisse les 
prix sont maîtrisés par rapport à 
certains autres pays. Si le mètre 
carré vaut quelque 15 000 francs 
à Genève, il faudra débourser 
trois ou quatre fois cette somme 
pour acquérir la même surface 
à Monaco ou à Londres. Et en 
ces temps de remous écono-
miques, la traditionnelle fiabi-
lité de l’investissement dans la 
pierre continue de jouer. Fac-
teur accentuant, ladite crise 
cause des inquiétudes aux pro-
priétaires de biens à l’étranger. 
Nombreux sont ceux qui déci-
dent de vendre sans tarder afin 
de profiter des cotes actuelles 
encore élevées. En Suisse, la 

rareté des terrains soutient le 
marché. Les tarifs sont en forte 
hausse et ceux qui ne regardent 
pas aux dépenses choisissent, 
de préférence, une propriété au 
bord de l’eau. Autre tendance, 
le goût pour les constructions 
cubiques dotées de larges baies 
vitrées et de vastes espaces 
intérieurs. Des propriétaires 
n'hésitent pas à transformer les 
demeures classiques. Enfin, en 
plus des piscines, les saunas et 
les hammams se généralisent.

Qui sont les acheteurs?
Pour les objets de plus de 

20 millions de francs, la majo-
rité des demandes émane de 
Russie, du Moyen-Orient, de 
France et d’Angleterre. Une 
analyse plus détaillée n’est guè-
re faisable, la discrétion étant de 
mise sur ce segment. «En 2009, 
nous avons vendu un bien d’une 
valeur de 70 millions de francs. 
Je ne peux même pas vous dire 
où il se situe», précise Stephan 
Choukroun, le responsable de 
l’agence De Rham à Genève. 

Dans le segment de 5 à 
15 millions, un léger fléchisse-
ment a été observé par les bro-
kers depuis le début de l’année. 
Les négociations nécessitent 
désormais davantage de temps. 
Une catégorie d’acheteurs peu 
connue est celle des cadres 
employés par des multinatio-
nales. Lorsque ces expatriés 
séjournent chez nous sur une 
période longue, ils investissent 
en moyenne de 4 à 5 millions de 
francs dans un logement.  
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